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FORTALEZAS

Especializacion técnica real en Bl y da-
tosCapacidad de entrega end-to-endEx-
periencia en diversos sectoresinfraes-
tructura profesional desde el inicioVision
360° del negocio del clienteAutomatiza-
cién gue libera tiempo reallntegracion en-
tre herramientas que el cliente ya tiene

DIFERENCIACION

Especializacion técnica real en Bl y da-
tosCapacidad de entrega end-to-endinte-
gracion entre herramientas que el cliente
ya tiene

APORTAN AL CLIENTE

Crecer de forma sostenida sin que el ne-
gocio se vuelva ingobernable a medida
que aumenta el volumen. Quieren sentir
que tienen el control de saber en todo
momento cé6mo va la empresa sin depen-
der de que alguien les prepare un in-
forme o de hacer céalculos mentales. As-
piran a competir con empresas mas gran-
des sin necesitar su estructura, usando la
tecnologia como palanca para operar con
la misma eficiencia con menos recursos..

Toman decisiones con informacion in-
completa o desactualizada.Dependen de-
masiado de personas clave.Sus herra-
mientas no se comunican entre si.No sa-
ben qué parte del negocio les esta cos-
tando dinero.La tecnologia les genera
desconfianza o les ha defraudado
antes.No tienen a nadie que traduzca sus
problemas de negocio a soluciones
tecnologicas.

DIRIGIDOS A

PYMEs locales de 2 a 50 empleados, sin
equipo técnico interno, gestionadas direc-
tamente por su duefio o gerente. Ya tie-
nen herramientas digitales ERP, CRM o
Excel pero funcionan por separado y sus
datos no se aprovechan. Sienten que el
método actual ya no les da la visibilidad
gue necesitan para crecer, pero no saben
por dénde empezar. Valoran la cercania,
la confianza y ver resultados concretos
antes de comprometerse con algo
grande.
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PRODUCTOS Y SERVICIOS

Business Intelligence y Analitica (DP)Automatizacion e Inteligencia Artificiallntegracion de
Sistemas (DP)Consultoria de Negocio y Datos (DP)Formacion y Capacitacion (DP)

COLABORACIONES Y PARTNERS

Microsoft Al Cloud Partner Program — nivel Member (activo desde junio
2026)Especializacion declarada: Integrador de Sistemas y Consultor sobre productos
Microsoft, con foco en Power Bl, Azure y ecosistema Microsoft 365.Certificacion del equipo:
Microsoft Certified Power Bl Data Analyst Associate (PL-300).

TECNOLOGIAS Y METODOLOGIAS

Power BI / Microsoft FabricSQL Server / PostgreSQL / MySQLPower Automaten8n /
MakeOpenAl API

CASOS DE EXITO

Caso 1 — Empresa en riesgo financiero criticoEmpresa con varios afios de actividad que
presentaba una tendencia de deterioro progresivo en sus resultados comerciales sin que la
direccion tuviera visibilidad clara de la magnitud real del problema. La ausencia de
indicadores de gestién actualizados impedia detectar a tiempo las desviaciones del
departamento de ventas, que acumulaba meses de bajo rendimiento sin que se tomaran
medidas correctoras.Se implementé un modelo de control de gestién en Power Bl que
permitié a la direccién ver por primera vez en tiempo real el estado real del negocio:
evolucién de ventas, desviaciones respecto a objetivos, rendimiento por vendedor y
proyeccién de resultados a corto plazo.Resultado: con los datos sobre la mesa, la direccion
pudo tomar decisiones inmediatas y concretas que corrigieron el rumbo del negocio en
pocos meses, evitando que la empresa entrara en nimeros rojos y salvandola de una
situacién que, sin esa intervencion, habria derivado en un escenario de inviabilidad
financiera.Caso 2 — Gestion inteligente de residuos urbanosServicio municipal de recogida
de residuos que operaba con planificacién manual de rutas, asignacion de vehiculos y
gestiéon de personal sin ninguin sistema centralizado de seguimiento. La falta de visibilidad
en tiempo real generaba ineficiencias operativas, solapamientos en rutas y dificultad para
gestionar incidencias sobre la marcha.Se desarroll6 una aplicacién de gestion operativa en
Power Bl que centraliz6 en un Gnico panel el control de flota de camiones, rutas de
recogida, estado de contenedores, asignacion de choferes y planificacion de horarios. El
modelo permitia visualizar el estado operativo completo en tiempo real y detectar
desviaciones o ineficiencias en cada turno.Resultado: el servicio consiguié optimizar la
asignacion de recursos, reducir tiempos muertos entre rutas y mejorar la capacidad de
respuesta ante incidencias, contribuyendo a una gestion mas eficiente y sostenible del
servicio dentro del marco de ciudad inteligente.

PROYECTOS RELEVANTES

SmartAgro -- SensorDataSmartCities --- SensorDataMCG -- Digital LearningCoca Cola ---
Digital insightinventarios --- Indias Argentina




